
Ein zuverlässiger Partner

Itzehoer BVK startet neu durch!
Das Brandgilde Versicherungskontor (Itzehoer BVK) war jahrelang eine hundert prozentige Tochter der Itzehoer Versicherungen. Zukünftig baut 

die Itzehoer nun auf die Zusammenarbeit mit einem etablierten und erfolgreichen Maklerpool – der Apella AG. Durch den anteiligen Verkauf des 

BVKs, wird die Apella alle Voraussetzungen für die technische sowie produktseitige Weiterentwicklung des gemeinsamen Unternehmens mitbringen.

Entdecken Sie das BVK neu – Passende Services und Mehrwerte wählen und für sich nutzen!

Einzigartiger Produktzugang

           Über 700 Produktanbieter

           Komplettabwicklung Ihrer Geschäfte

           Impulse für einfachen Vertrieb

           Von der Gemeinschaft profitieren

Vertrauen und Stärke

           Unabhängigkeit mit starken Müttern

           Offene partnerschaftliche Beziehung

           Persönliche Betreuung

           Überdurchschnittliche Courtagen

IT-Infrastruktur und Prozesse

           Transparente und effektive 

           Geschäftsprozesse

           Kostenfreie Vergleichsprogramme

           BiPRO-fähiges IT-System

           Optimaler Datenaustausch



Kontaktdaten

www.brandgilde-versicherungskontor.de
info@bvk-makler.de

Telefon: 04821 773 666

Persönliche und professionelle 
Ansprechpartner

Einzigartige Produktwelt durch 
zahlreiche exklusive Kooperationen

Effiziente und effektive Prozesse in 
der Abwicklung

Umfangreiche Premium-Anbindungen an 
verschiedene Produktgeber

Optimale technische Infrastruktur 
und starke Prozesse

Interessantes Portfolio aus Versicherungen, 
Investmentfonds, Finanzierungen etc.

Ihre Vorteile auf einen Blick

Das Brandgilde Versicherungskontor unterstützt 
Vertriebspartner genau dort, wo es spielentscheidend ist

Seit Jahren ist das BVK ein fester Bestandteil der zusätzlichen Itzehoer 

Angebote für Vertriebspartner. Im Mittelpunkt steht stets der Vermitt-

lerbetrieb. Diesen zu stärken, damit Gewinne auch verlässlich erwirt-

schaftet werden können und die Partner  erfolgreich (weiter-)entwi-

ckelt werden können, ist seit jeher der Maßstab des Handelns gewesen. 

Weitere Schwerpunkte liegen in der Verbesserung der Beratungsqua-

lität sowie in der Schärfung der Orientierung auf profitable Zielgrup-

pen. Mit dem technischen und prozessorientierten Know-how des BVK 

werden Kundenbeziehungen intensiviert, um sowohl die Termintreue als 

auch die Vertragsdichte signifikant zu erhöhen. 

Besuchen Sie uns auf unserer neuen Homepage!


